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Cet ouvrage, congu par des auteurs qui sont des professionnels reconnus qui ensei-
gnent et forment dans les matiéres de I'immobilier depuis de nombreuses années,
permet aux apprenants de s'entrainer, de tester le niveau de leurs connaissances
et de les valider.

Le lecteur trouvera dans cet ouvrage les ANNALES DU BTS Professions immobiliéres
des 3 derniéres années : 2022, 2021 et 2020.

AVERTISSEMENT - E2 Langue vivante étrangére

1/ Une certification en anglais reconnue internationalement

Le gouvernement a présenté, le 23 février 2018, les actions qu'il entendait développer en matiére de commerce extérieur
pour s'adapter 3 Ia concurrence économique liée 3 la mondialisation. Le développement des compétences en langue étran-
géres, nofamment en anglais, en constitue I'une des actions. Dans cette perspective, une attention particuliére est portée aux
étudiants qui se présenteront sur le marché de I'emploi une fois leurs études terminées. Le gouvernement 3 ainsi décidé de
rendre obligatoire I3 passation d'une certification en anglais reconnue internationalement, pour les étudiants inscrits dans
les formations conduisant aux diplémes nationaux de licence, licence professionnelle, dipléme et bachelor universitaire de
technologie et de brevet de technicien supérieur (BTS). Langue des échanges commerciaux ef scientifiques, I'anglais a été
retenu comme langue de certification.

La diplomation de I'étudiant ne sera effective que si le test de certification a été effectivement passé par I'étudiant mais aucun
niveau minimal n'est requis. Cette certification obligatoire en anglais est bien évidemment complémentaire des apprentissages
plurilingues proposés aujourd'hui par un grand nombre d'établissements. La mise en place de cette mesure sera intégralement
financée par I'Etat. La tributaire du marché a été choisi, il s'agit de PeopleCert. Le déploiement devait étre pour la session de
2022 mais sera mis en place seulement pour I3 session de 2023.

2/ Modifications des modalités d’examen en LVE pour BTS tertiaires

L'arrété du 3 novembre 2021 modifie les arrétés portant définition et fixant les conditions de délivrance de certaines spécialités
du brevet de technicien supérieur.

A compter de la session d'examen 2022, le support d'évaluation pour I'écrit sera commun 3 toutes les spécialités citées
ci-apreés : Notariaf ; Communication ; Professions immobiliéres ; Banque ; Assurance ; MHR, SAM ; GPME ; GTLA ; MCO, SIO, MOS.

L'épreuve ou sous-épreuve écrite ou |a partie écrite de I'épreuve de langue vivante étrangére a pour but d'évaluer au niveau
B2 pour la LVA et B1 pour la LVB la compréhension de documents écrits et la production écrite comme activités langagiéres.

3/ Modalités et Support(s) d'évaluation pour I'écrit

Un ou plusieurs documents en langue vivante dont le contenu est ancré dans des situations relatives 3 I'entreprise et au
monde du travail ainsi que dans I'aire culturelle et linguistique de référence. L'ensemble n'excéde pas 50 lignes (soit environ
4 300 signes, blancs compris).

Deux parties de méme pondération sont proposées :

A. Compréhension de I'écrit

Rédaction en frangais d'un compte rendu faisant apparaitre les idées essentielles du ou des documents supports.
B. Expression écrite

Production écrite en langue vivante (courrier, courriel, bref rapport, instruction, analyse, document
commercial, argumentation, etc.), 3 partir d'éléments de confexte ou de consignes.

Suite 3 Ia parution de I'arrété modificatif du 3 novembre 2021 concernant les épreuves écrites de

systématiquement dans les sujets de cefte année le choix entre deux questions d'expression dont
I'une devra obligatoirement étre un courriel 3 rédiger.

Un sujet 0 a éfé créé pour donner un exemple de sujet pour les BTS mentionnés ci-dessus. Nous
Vous proposons une réponse pour la compréhension écrite et une réponse pour I'expression écrite :
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Epreuves d'examen du BTS PI

Matiéres Coeff. Type d'examen Durée
E1 - Culture générale et expression 3 Ecrit - une synthése de documents (&4 doc) 4 heures
et une épreuve d'écriture personnelle
(donner son avis sur une question précise)
E2 - Langue vivante étrangére | 2 Ecrit - une synthése en frangais d'un 2 heures
document en langue étrangére en rapport
avec I'immobilier et une production écrite en
langue étrangére 3 partir d'un document
E3 - Conseil en ingénierie de I'immobilier 4 Ecrit - un dossier documentaire (10 pages) 3 heures
(I'épreuve vise les 3 matiéres : Droit et veille remis au candidat comportant des questions
juridique - Economie et organisation de sur les 3 domaines
I'immobilier - Architecture, habitat et urbanisme,
développement durable]
E4 - Communication professionnelle 2 Oral - échange de 10 minutes en langue 20 minutes
en frangais et en langue étrangére étrangére (jeu de rdle entre I'enseignant (+ prépa :
et I'étudiant pour gérer une situafion 20 minutes)
professionnelle) et échange de 10 minutes
en frangais (retour sur les 10 minutes
précédentes et analyse)
E51 - Techniques immobiliéres - Transaction 3 Ecrit - étude de cas, 2-4 dossiers couvrant 3 heures
immobiliére différents aspects du programme. Dossiers
Cadre de fravail du négociateur, conseil en composés de mises en situation concrétes et
estimation, commercialisation des biens, conseil I'étudiant doit répondre aux questions posées
en financement, conclusion de la transaction et compléter le cas échéant des documents
fournis en annexe
E52 - Techniques immobiliéres - Gestion 3 Ecrit - étude de cas, 2-4 dossiers couvrant 3 heures
immobiliére différents aspects du programme. Dossiers
Gestion locative, gestion de copropriété selon composés de mises en situation concrétes et
types de structures [agence, bailleur social) I'étudiant doit répondre aux questions posées
et compléter le cas échéant des documents
fournis en annexe
E6 - Conduite et présentation 4 Oral 40 minutes
d'activités professionnelles
Activité professionnelle et unité d'initiative locale
Langue vivante Il (facultatif] 1 Oral 20 minutes

6 ANNALES BTS PI - 2023 /2024






Partie I

TRANSACTION IMMOBILIERE
(E5I)

DOSSIER

Les pages 9 et suivantes reproduisent le dossier fel que vous I'aurez le jour de I'examen.
Le corrigé de cette épreuve se trouve pages 25 et suivantes.

8 ANNALES BTS Pl - 2023 /2024



ANNALES 2022

BTS PROFESSIONS IMMOBILIERES

TRANSACTION IMMOBILIERE - E51

SESSION 2022

Durée : 3 heures
Coefficient : 3

Matérial autorisé :
L'usage de la calculatrice avec mode examen actif est autorisé.
L'usage de la calculatrice sans mémoire, « type collége » est autorisé.

CE SUJET COMPORTE DEUX DOSSIERS INDEPENDANTS :

DOSSIER 1 : Développement de l'agence STRATEGIMMO .......veevneinnens
DOSBIER 2 : Investissement localif — Vente d'un studit.......o.eaeie

&0 points
Documents & rendre et 4 agrafer avec la copie :
Documant 1 : Le chiffre d'affaires prévisionnel 2022 ..............cccoooee... page 14
Document 2 : Le colt prévisionnel 2022 des collaborateurs salariés page 15
Document 3 : La magquette de la publicité Instagram..........coeveeeevenne. page 16

MNB : taus les calouls doivent étre justifiés,

Dée que le sujet vous est remis, assurez-vous qu'il est complet.
Le sujet se compose de 16 pages, numérotées de 116 &4 16/16.

[ BTS Professions Immobiliares E g Session 2022
| Transaction Immabiliére - US1T [ Code: 22P151TIM [ Page : 116




Partie I | Transaction immobiliére

10

PRESENTATION DE L'AGENCE ET DE SON ENVIRONNEMENT

L'agence STRATEGIMMO est installée & Lyon depuis maintenant 15 ans. Son expérience
an fransaction immobiliére spéacialisée dans la vente est reconnue dans la région,

Lyon est une ville agréable & vivre en raison de son climat, de sa gastronomia, de son
dynamizsme &conomigque. Elle bénéficie d'une localisalion privilegiée, proche des stations de
ski des Alpes du Nord et de la mer Méditerranée.

Le marché immebilier lyonnais a loujours &l rés actif, gue ce soit en vente ou en location,
mérme lorsque la conjoncture éconamique nationale &tait défavarable.

La ville de Lyon allire aussi bien las touristes que les étudiants. Ces derniers raprésentant 4
eux seuls 50 % des candidats locatairas de la ville.

L'agence STRATEGIMMO a décidé de développer son service transaction location.
Actuellament, l'agence se démarque de ses concurrents par le choix d'une stralégie aclive
de digilalisation de ses processus métiers. En effet, elle utilise des outils numériquas
peformants pour gagner en temps et en efficacile, pour optimiser ses contacls, pour
répandre aux exigences de sa clientéle et pour la fidéliser. L'agence est trés présente sur las
réseaux soclaux. Sa page Instagram comple A ce jour S0 abonnés, 25 abonnements, 20
publications el 15 « j'&aime »,

L agence immobiliére est composée de :

+ |adirectrice d'agence, Anais Brize, trés appréciée de ses collaboratrices et collaborateurs
du fait de son management participatif et de son engagement dans la mise an place da
honnes conditions de travail. Elle est aussi Deléguee a la Proteclion des Données
conformément & la 1ol du 6 janvier 1978 ;

«  la responsable du service transaction vente, Aline Favre, négociatrice salarigéa VRF qui
posséda una axpérience de 20 ans dans l'immobilier ;|

+ un négociateur salarié VRP, Denis Mehard, chargé plus parliculiérement de la clientéle
étrangére du fait de son aisance en anglais et en italien ;

= |z responsabile du service transaction location, Brice Kerbor, négociateur salarie VRP, gui
maitrise parfaitement le marche locatif lyonnais ;
une jeune négociatrice salarige en ransaction location, Michelle Janou ;
une assistante commerciale salariée, Evelyne Gorgi, spécialisée dans l'accueil des
clients, les relations avec les partanairas (banques, notaires...) at la préparation
adminiztrative des dossiers en venle et en localion.

L'agance STRATEGIMMO cherche & conquérir de nouveaux marchés. C'est pourquoi Anais
Brize vous a recruté(e), depuis le 1% janvier de cette année, comme neégociateur(trice)
salarig{e) « junior », en ransaction venle. Elle vous confie deux dossiers & traiter.

Vous signez tous les documents professionnels sous le nom de Camille Delman. Il est
possible de vous contacter par courriel a Madresse camille. delmanf@strategimme.fr ou
sur votre ligne directe au 06 300X XX

| BTS Professions Immobiliéres S Spssion 2072 |
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ANNALES 2022

DOSSIER 1 - DEVELOPPEMENT DE L'AGENCE STRATEGIMMO

Anais Brize a besoin de déterminer son chiffre d'affaires prévisionnel et le colt prévisionnal
de l'équipe commerciale pour mettre en place une stratégie de développement.

| = MISSION CONFIEE
1.1 - Vous calculez le chiffre d'affaires prévisionnel de STRATEGIMMO pour 'année
2022 (document 1 & compléter et & rendre avec la copie).

Anais Brize a aslimé la chiffre d'affaires prévisionnel de l'agence & parir de vos données,
Elle en a conclu gque les collaberaleurs pouvaienl générer environ 310 000 eurcs
d'honoraires HT en vente et S0 000 euros d'honorairez HT en location. Elle souhaite
comparer e chiffre d'affaires potentiel avec le colt prévisionnel de son équipe commerciale
en sachant que le colt salarial moyen du sacteur est de 30 %. Elle vous demande donc de
préparer les calculs qui vont lui permelire de réaliser cetle comparaison afin d'envisager a
terma un recrutement.

|« MISSIONS CONFIEES
1.2 -Vous complétez le tableau sur le colt prévisionnel des collaborateurs a partir des
données estimées par Anais Brize (document 2 & compléter et & rendre avec la
copie). Vous arrondirez vos résultats a 'euro le plus proche.

1.3 A la lecture de vos résultats, vous conseillez Anais Brize sur l'opportunité de
recruter un négociataur indépendant ou un négociateur salarig.

L'agence STRATEGIMMO est reconnue pour son utilisation perormante des outils
numérngues au service de ses prospects et clients. La signature glectronique est ulilisée pour
les mandats at les compromis de vente. Les biens proposés a la vente et & la location sont,
notamment, mis en avant sur les reseaux sociaux el visibles en 30 sur le site da I'agence.
Depuis peu, des visites viftuelles ont &t& mises en place.

La directrice d'agence, Anais Brize, a entandu parler de la technologie de la blockchain pour
fluidifier et sécuriser les transactions ainsi que les informalions des clients,

Elle vous damande de collacter des informations sur cette nouvelle technologie applicable
en immobilier.

= MISSION CONFIEE
1.4 - Vous rédigez une synthése sur la blockchain, sous forme d'un courriel, qui sera |
envayé, via l'intranet, 4 la directrice d'agence.

[ BTS Professions Immabiliéres Session 2022
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Partie I | Transaction immobiliére

DOSSIER 2 - INVESTISSEMENT LOCATIF - VENTE D'UN STUDIO

Le 5 mai 2022, Aline Favra, la responzable du service transaction vente, signe pour le comple
de 'agence immobiliére un mandat de vente exclusif n® 58 avec les époux Carmiel, retraités.
Ce mandat pore sur un studio en copropriaté. |l s'agit du lot n® 10 d'une surface de 20 m? (loi
Carraz).

Le bien est localisé dans Ihyper-centre de Lyon et plus précisémeant dans le 3* arrondissament,
au 19, avenue Falix Faure. Il est silué au 4° étage d'un immeuble de B Slages doté d'un
ascenseur et datant de 1936

La demiére renovation de limmeuble en 2011 a permis de mettre aux normes les installations
de gaz et d'électricité. En décembra 2021, |a posa d'un triple vitrage a fait passer le diagnostic
de performance énergétique (DPE)de D a B,

Le studio fait partie d'une copropriété de 18 lots principaux et las charges annuelles s'alévent
a 1 500 euros. La coproprielé n'a aucune procédure en cours,

L'appartement comprend également un pelit balcon sans vis-a-vis et un parking (lot n® 20).

L'avenue Felix Faure esl rés commergante. Le centre commercial régional de la Part-Dieu
ast a 10 minutes a pied ainsi que les universités Lyon 2 et Lyon 3.

L'esplanade Melson Mandela est a quelques minules a pied ou a velo, Cel espace vert, d'une
surface de 1,7 hectares parmet de belles promeanades et de suivre des parcours sportifs.
Le prix moyen en venle des studios dans le 3° arrondissement de Lyon est de 5 283 eurosim?
de surface habitable,

Les honoraires de negociation a la charge de 'acquéreur sont de 6 % TTC du prix du bien,
Alina Favre vous confie la publicité de ca studio.

= MISSION CONFIEE
2.1 - Vous complétez la magquette de la publicité Instagram pour la mise en vente de ce
bien, en respectant les obligations légales et les éléments de communication |

commerciale (document 3 & compléter et a rendre avec la copie),

Franck Beaume, prospect acquéreur, a v votre publicité sur Instagram concernant be studio
des dpoux Carmiel. Il est trés intérasséd par Fappartemeant qui lui semble un bon placement.
Cependant, il est encore hésitant.

Grace a l'agent conversationnel (« Chatbot ») présent sur votre site, Franck Beaume a pris
rendez-vous avec vous pour visiter le bien. Vous préparez volre argumentaire de vente,

| = MISSION CONFIEE
2.2 - Vous préasenter des arguments susceptibles de convaincre Franck Beaume

d'acheter ce bien.

BTS Professions Immobilieres - e Session 2022
| Transaction Immobiliére = US1 | Code : 22PIS1TIM Page : 4116
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Finalement, Franck Beaume achéle le studio des époux Carmisl pour un colt global
d'acquigition de 121 000 € en ayant recours & un emprunt immobilier.

Aprés réflexion, il envisage de louer ce studio en meublé A des &tudiants,

Il vaus quastionne sur la pertinence de son projet,

= MISSION CONFIEE

2.3 - Dans le cadre de votre mission de consell, vous présentez 4 Franck Beaume, sous

la forme d'un tableau comparatif, les baux adaptés a une location meublée destinge
| aux etudiants.

Franck Beaume souhaite rentabiliser au mieux son investissement locatif. Il vous demande
s'il ne devrait pas plutdt louer son studio meubld dans le cadre d'une location touristique
saisonniére de courte durde, sachant que le prix moyen d'une nuitée an hyper-cantre de
Lycn ast da 70 euros. Il souhaite louer son bien 25 nuitées par mois,

Par ailleurs, vous lui indiquez que le montant moyen des loyers en location meublée
classigue pour les studios a Lyon est actuallement de 20 euros/m? de surface habitable,

= MISSIONS CONFIEES

2.4 - Vous déterminez la rentabilité locative brute sur la base de 9 mois, d'une part

pour la location meublés étudiante et dautre part pour la location meublée
| saisonnidre.

2.5 -Vous conseillez Franck Beaume sur la meilleure option a chalsir en justifiant votre |

| réponse. Vous prenez en compte, entre autres, les aspects financiers et légaux.

Malgré la rentabilité plus élevée de la location touristique, Franck Beaume prend conscience
des difficultés de mettre en place un tel dispositif. C'est pourquoi, sur vos conseils, il s'oriente
vers la location meublée étudiant.

Avant de signer un mandat de location avec l'agence, il souhaite connailre les différants
moyens de communication que vous mettrez en aeuvre pour lui trouver ce profil de localaire,

= MISSION CONFIEE
2.6 — Vous lui présantaz les différents moyens de communication gue mettra en place
|I'agence pour trouver un candidat locataire étudiant.

[BTS Frofessions immobilitres | Session 2022
| Transaction Immeabiliére = US1 | Codi : 2Z2PIS1TIM [ Page : 516
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14

BASE DOCUMENTAIRE

Annexe 1 - La fiche d'identité de 'agence immobiliere,
Annexe 2 - L'activité de l'agence STRATEGIMMO,
Annexe 3 - La rémunération des collabarataurs.
Annexe 4 - La blockehain

Annaxe 5 - La bail mobilité et le bail meuble etudiant.

Annexe 6 - Le meublé de tourismea & Lyon.

DOCUMENTS A COMPLETER ET A RENDRE AVEC LA COPIE :

Document 1 - Le chiffre d'affaires prévisionnel 2022 de l'agence STRATEGIMMO.
{4 compléter et A rendre avec la copie)

STRATEGIMMO,
(2 compléter et & rendre avec la copia)

Document 3 - La maquette de la publicité Instagram.
(4 compléter et 4 rendre avec la copie)

Document 2 - Le  coOt prévisionnel 2022 des collaboraleurs salariés de lagence

BTS Professions Immeblliéres [ Session 2022
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ANNALES 2022

Annexe 1 - La fiche d'identité de I'agence immobiliére

Nom : Agence STRATEGIMMO
Date de création : 2007
Adresse ; 48 rue du President Edouard Herriot - 69002 LYON
Raison juridigue ; Sociélé A Responsabilité Limilée (SARL)
Capital social : 10 000 €
RCS : Tribunal de commerce de Lyon - n® 834900006 - APE : 68312
Raprésentante légale : Anais Brize - Directrice d'agence (anais brize@strategimmo.fr)
Téléphone : 0d 30 KH 00 KX
Adresse électronique : conlaclfstrategimmo.fr
Site internet ; hitp:fwww.strategimme.fr
Compte Instagram : strategimmo_lyon
Carte professionnelle : CPI n® 6804 2020 000 023 436
mention « transactions sur immeubles et fonds de commerce »
délivrée par la Chambre de Commerce et d'Industrie de Lyon
Garantie financiare : tranzaction - montant de 190 000 euros
Etablissement émetteur : GALYO n® 25783 - 20 lace Bellecour 68002 LYOMN
Compte séquestre : Bangue Immolyon - Agence de Lyoen
23 place de la Bourse 69002 LYON

Anpenca Siratégimmo
LYOM (59)
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[_ ) Annexe 2

- L'activité de I'agence STRATEGIMMO

Vente des biens ; les biens les plus vendus par l'agence sont des 3 pigéces (T3).

Objectifs en vente ;

Prévisions 2022

Noembre de mandats de

vente d'une surface 75
moyenne de 65 m*
Taux de transformation 80 %

des mandats an ventes

Le prix moven de vente au m® est de 4 980 eurosim®,

Les honoraires de vente de l'agence se calculent au forfait : 5 % TTC du prix du blen

Location des biens : L'agence privilégie les petites surfaces : studio et 2 pigces (T2).

Ohbjectifs en location :

Mombre de studios loués
d’'une surface moyenne
de 20 m*

~ Prévisions 2022

48

Nombre de T2 loués
d’'une surface moyenne
de 32 m*

36

Le prix moyen de location au m? est de 17,58 eurosim?®.

HONORAIRES en € m* &
Lyon

| Honoraires 4 la charge du | Honaraires 4 la charge du
| locataire (eurosim?) bailleur {euros/im?)

| Visite du logement,

constitution du dossier et 10 10

rédaction du bail

Etat des lieux d'entree 3 3

Honoraires d'entremise ! 3 2
| TOTAL 13 15
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Extrait des éléments nécessaires au caleul
du colt prévisionnel de I'équipe commerciale

® Collaborateur en vente

: = Denis Mehard

| Rémunération mensuelle fixe 1 460 curgs
Part des hanoraires prévisionnels 2022  50%
Commission pergue par le collaborateur 8o

| sur sa part d'honaraires

#® Collaborateur en location

:; S et Brice Kerbor
Rémuneération mensuelle fixe 2 000 euros

| Part des honoraires prévisionnels 2022 — 80 %
Commission pergue par le collaborateur 20 %
sur sa part d'honoraires

 Remarques :

= La rémunération fixe de tous les négociateurs de I"agence est calculée sur une
base de 13 mois.

- Camille Delman, est salariée depuis le 1*" janvier avec un salaire fixe de 1 800
euros mensuel. Elle ne pergoit pas, pour le moment, la part variable sur les
honarairas de vanta.

- Les charges sociales patronales s'élévent & 40 % du total des rémunérations.

BTS Profassions Immobiliéres Seasion 20022
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Annexe 4 - La blockchain

EXTRAIT 1 : définition, caractéristiques et avantages

La blockchain est une lechnologie de stockage el de lransmission dinformations,
transparente, sécuriseée, et fonctionnant sans organe central de contrdle.
Par extension, une blockchain constitue une base de données qui contient I'nistorique de
tous les échanges effectuéds entre ses utilisataurs depuis sa création, Cette base de données
est securisée et distribuée : elle est parlagée par ses difféerents uliisateurs, sans
intermédiaire, ce qui permet & chacun de vérifier la validité de la chaine,

La blackchain peut s'uliliser notamment :

- en tant gque registre ; elle assure ainsi une meilleure ragabilité des produils,

- en tant que « Smart Contracts » : il s'agit de programmes autonomes qul exdcutent
automatiqguement les condilions et lermes d'un contral, sans necessiter d'intervention
humaine une fois démarrés,

Les champs d'exploitation sont immenses : bangue, assurance, immabilier [._.]

Blockehain : quel avenir pour I'immobilier 7

Le premier avantage offert par la blockchain est |a transparence de linformation. L'historique
de chaque propriété est accessible par tous, ce qui réduit de fait lasymétrie informationnelie®.
Par aillaurs, l'information ne peut &tre altérée car une fois dans le regisire distribug, elle ne
peut pas étre modifiée,

Le second avantage réside dans la diminution du risque de fraude et dans la diminution des
vérfications el des experlises, souvent longs el codteux, En effet, grace & 'historique des
transactions, il est possible de savoir avac certitude quel est l'actuel propridtaire d'un bian.
Enfin, le processus de transaction immobihiére serail plus rapide el ce nolamment gréce &
['utilisation de Smart Contracts pour automatiser la transaction. En d'autras termes, le contrat
de vente est codé sur la blockchain et le paiement par l'acheteur declenche aulomatiquement
la remise de lattestation de vente. La preuve de la vente ast horodatée, non modifiable et ne
peut étre contestéa.

La combinaison de ces différents avantages induit une réduction globale des colts ligs aux
transactions. [...]

* Asymétrie informationnelle @ cerfaing participanis 4 un échange ont des informations que
d'aulres n'onl pas.
Source : d'aprés extraif du site hitps Whlockehainfrance. net

EXTRAIT 2 : un exemple de blockchain au service de I'immobilier

[...] en juin 2019, la premiére transaction immobiliére relative a un hotel particulier dit
« AnnA » & Boulogne Billancourt a élé realizée via une blockchain. Les parls de propriete de
I'hétel ont fait I'objet d'un enregistrement sur blockchain et ont été digitalisées en « tokens »
ou « jetons » ; le bien immobilier st dés lors « tokenisé » [...] Le processus de transaction at
les documents associes (acte notanal, cerlificat de propriéle, clés didentification de
["acheteur ou du vendeur etc) sont ainsi infalsifiables et accessibles sur la blockchain. [...]

Source : d’aprés extrait o'un arficle du 28 Avrl 2020 sur le site

hitpsXwww lamondedudroit. fr
| BTS Professions Immobiliéres [ Session 2022
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Suite Annexe 4

EXTRAIT 3 : Mencadrement juridique

En France, limmaobilier version blockehain dispose d'un cadre juridigue gui @ €& mis en
Plz: I:e décrel n® 218-1226 du 24 décembre 2018,

- et par la Loi PACTE n® 2015-486 du 22 mai 2019,

Source : d'aprés un extrait d'un arficle du 28 Novembre 2019 sur le site hilps:koni slate.fr

Annexe 5 - Le bail mobilité et le bail meublé étudiant

Le bail mobilité est un contrat de location signé entre le propriétaire d'un logement meublé
at un locataire &ligible, & savoir: un étudiant, apprenti, stagiaire, salarié en mission
temporaire ou en mulation professionnelle.

Ce logement constitue pour le locataire sa résidence principale,

Le bail est conclu pour une durée allant de 1 4 10 mois.

Ala fin du bail, le propriétaire el le locataire ne peuvent pas signer un nouveau bail mobilité
pour le mémea logameant.

Le bail meublé étudiant est signé entre le propridtaire d'un logement meublé et un locataire
avec le statut étudiant, c'est-a-dire une parsonne inscrite dans un établissement proposant
un enseignant post-secondaire, Le propnélaire bailleur peut demander a I'éludiant de justifier
son statul an lui communiquant un certificat de scolarité ou un document attestant de son
inscriplion dans un tel éablissement.

Méme si I'dtudiant continue & &tre domicilié chez ses parents, le logement meublé occupé
est considéré comme sa résidence principale.

Le bail est conclu pour une durée de 9 mois et n'est pas reconduil tacitement. || faut donc
que I'dgludiant le renouvelle chagque année, &'l la souhaite

Source | d'aprés senvice-public.fr
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